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FORDELE

Kunden skal godkende i alle faser.

Hyppige, sma leverancer, der hurtigt giver veerdi
for kunden- og afdaekker fejl tidligt forlgbet.

(Re)prioriteringer sker Igbende ud fra forret-
ningsveerdien af de planlagte leverancer og
scope kan saledes flytte sig udervejs.

Kundens store involvering sikrer projektets
brugerfokus.

Tidlig aftale om leverancer.

Der er ikke brug for kundens involvering
gennem udviklingsfasen.

Det fulde scope er kendt pa forhand.

Den preecise specifikation af leverancerne
mindsker risikoen for scope creep.

ULEMPER

Sveert at fa ressourcer, der er fuldtidsdedikerede.

Kunden har muligvis ikke tid til den hgje grad af
involvering.

De personer hos kunden, som ikke er involveret
i projektet kan have sveert ved at forholde sig til,
at produktet @endrer sig undervejs.

Kravet om hurtige leverancer risikerer at forar-
sage ufeerdige opgaver.

Kunden ser f@rst produktet til sidst og man
risikerer utilfredshed og sendringer til det leverede.

Kunden har sveert ved at forestille sig det ende-
lige produkt allerede i specifiktionsfasen.

Sene &ndringer skaber risiko for over-
skridelse af budgettet.

Sene &ndringer skaber risiko for overskridelse
af projektes tidsplan.
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